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1. [bookmark: _Toc36655367]RESUMO
	Escreva esta seção por último e resuma todos os pontos-chave do seu plano executivo em menos de duas páginas. Esta é a sua oportunidade de capturar a atenção do seu leitor e ganhar entrada. 





2. [bookmark: _Toc36655368]destaques financeiros
[image: A screenshot of a social media post

Description automatically generated]
Nota: Insira um gráfico aqui mostrando seus principais dados financeiros. Ferramentas como o Smartsheet podem criar gráficos e atualizações automaticamente com alterações em tempo real.

3. [bookmark: _Toc36655369]requisitos de financiamento
Se aplicável
	Se você busca arrecadar dinheiro para a sua empresa, inclua um resumo conciso dos elementos para os quais você precisa de financiamento.





4. [bookmark: _Toc36655370]HISTÓRICO DA EMPRESA
4.1 [bookmark: _Toc36655371]VISÃO GERAL
	Forneça uma descrição da natureza geral de seus negócios e do setor em que ele opera. Inclua detalhes como tendências da indústria, demografia e influências governamentais e econômicas.







4.2 [bookmark: _Toc36655372]EQUIPE
4.2.1 [bookmark: _Toc36655373]EQUIPE DE GERENCIAMENTO
	Detalhe o nome, a função e a experiência relevante de cada membro chave da equipe.






4.2.2 [bookmark: _Toc36655374]CONSELHO CONSULTIVO
Se necessário
	





5. [bookmark: _Toc36655375][bookmark: _Hlk536359917]ANÁLISE DE MERCADO
5.1 [bookmark: _Toc36655376]PROBLEMA E SOLUÇÃO
5.1.1 [bookmark: _Toc36655377]O PROBLEMA
	




5.1.2 [bookmark: _Toc36655378]NOSSA SOLUÇÃO
	





5.2 [bookmark: _Toc36655379]MERCADO DE DESTINO
5.2.1 [bookmark: _Toc36655380]TAMANHO DO MERCADO
	



5.2.2 [bookmark: _Toc36655381]SEGMENTO 1
	



5.2.3 [bookmark: _Toc36655382]SEGMENTO 2
	Se aplicável, adicione tantos segmentos quanto necessário.





5.3 [bookmark: _Toc36655383]COMPETIÇÃO
5.3.1 [bookmark: _Toc36655384]ALTERNATIVAS ATUAIS COMPRADORES DE DESTINO ESTÃO USANDO
	




5.3.2 [bookmark: _Toc36655385]NOSSAS VANTAGENS COMPETITIVAS
	



6. [bookmark: _Toc36655386]EXECUÇÃO
6.1 [bookmark: _Toc36655387]OFERTAS DE PRODUTOS OU SERVIÇOS
6.1.1 [bookmark: _Toc36655388]PRODUTO OU SERVIÇO
	Descreva o produto ou serviço que você está oferecendo, como ele beneficia o comprador comprador, e sua oferta exclusiva de vendas.



6.2 [bookmark: _Toc36655389]PLANO DE VENDAS E MARKETING
6.2.1 [bookmark: _Toc36655390]PLANO DE MARKETING
	Descreva aqui seus objetivos e estratégias de marketing, incluindo custos, metas e plano de ação.


6.2.2 [bookmark: _Toc36655391]PLANO DE VENDAS
	Delineie como você planeja fazer o seguinte: nutrir leads; converter perspectivas em clientes; e aumente o valor de vida útil de um cliente.







6.3 [bookmark: _Toc36655392]OPERAÇÕES
6.3.1 [bookmark: _Toc36655393]LOCALIZAÇÕES E INSTALAÇÕES
	



6.3.2 [bookmark: _Toc36655394]TECNOLOGIA USADA PARA OPERAR NEGÓCIOS
	






6.3.3 [bookmark: _Toc36655395]EQUIPAMENTOS E FERRAMENTAS NECESSÁRIOS PARA OPERAR OS NEGÓCIOS
	





6.4 [bookmark: _Toc36655396]MARCOS E MÉTRICAS
6.4.1 [bookmark: _Toc36655397]MARCOS
	MARCO
	DESCRIÇÃO
	DATA DE CONCLUSÃO

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	



6.4.2 [bookmark: _Toc36655398]MÉTRICAS CRÍTICAS DE DESEMPENHO
	ATIVIDADE
	DESCRIÇÃO
	MÉTRICA CHAVE

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	




7. [bookmark: _Toc36655399]PLANO FINANCEIRO
7.1 [bookmark: _Toc36655400]PREVISÕES
7.1.1 [bookmark: _Toc36655401]HIPÓTESES-CHAVE
	Forneça insights sobre como você apresentou os valores em suas projeções financeiras (por exemplo, desempenho passado, pesquisa de mercado). Descreva o crescimento que está assumindo e o lucro que você prevê gerar como resultado desse crescimento.




7.1.2 [bookmark: _Toc36655402]PREVISÃO DE RECEITA
Inclua um gráfico que mostre sua receita projetada.
[image: A screenshot of a cell phone

Description automatically generated]


7.1.3 [bookmark: _Toc36655403]PREVISÃO DE DESPESAS
Inclua um gráfico que mostre suas despesas projetadas.

[image: A close up of a logo

Description automatically generated]




7.1.4 [bookmark: _Toc36655404]PREVISÃO DE LUCRO LÍQUIDO (OU PERDA)
Inclua um gráfico que mostre seu lucro líquido ou perda projetado.


[image: ]

7.2 [bookmark: _Toc36655405]FINANCIAMENTO
7.2.1 [bookmark: _Toc36655406]FONTES DE FINANCIAMENTO
	



7.2.2 [bookmark: _Toc36655407]USO DO FINANCIAMENTO
	






7.3 [bookmark: _Toc36655408]DEMONSTRAÇÕES FINANCEIRAS
7.3.1 [bookmark: _Toc36655409]LUCRO E PERDAS

[image: A screenshot of a cell phone

Description automatically generated]




7.3.2 [bookmark: _Toc36655410]BALANÇO

[image: A screenshot of a social media post

Description automatically generated]




7.3.3 [bookmark: _Toc36655411]DEMONSTRAÇÃO DE FLUXO DE CAIXA

[image: A screenshot of a cell phone

Description automatically generated]
8. [bookmark: _Toc36655412]APÊNDICE

	Esta seção contém dados que fazem backup e suportam as informações compartilhadas em seu plano de negócios. As informações que você fornece nesta seção podem incluir pesquisas de mercado detalhadas, uma análise competitiva, dados relevantes sobre suas ofertas de produtos e serviços e qualquer outra informação que ajude a obter a entrada de investidores e partes interessadas.





	
DISCLAIMER

Todos os artigos, modelos ou informações fornecidos pelo Smartsheet no site são apenas para referência. Embora nos esforcemos para manter as informações atualizadas e corretas, não fazemos representações ou garantias de qualquer tipo, expressas ou implícitos, sobre a completude, precisão, confiabilidade, adequação ou disponibilidade em relação ao site ou às informações, artigos, modelos ou gráficos relacionados contidos no site. Qualquer dependência que você deposita em tais informações está, portanto, estritamente em seu próprio risco.
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